




“Conjunto de estratégias 

para valorizar sua 

Imagem e se diferenciar 

no mercado”. 

Marketing Pessoal



Quem não é visto ....
@simoneayoubtreinadora





Marketing Pessoal



Quem é seu cliente? 

Quais “dores”, necessidades 

seus serviços resolvem?

Do que seu cliente precisa e você 

pode atender?

Sua marca não é para todo 

mundo...

Persona



1º
Clientes “compram” você para 
depois comprar o que você faz, 
é você que precisa 
aparecer...”

Conteúdo Relevante



FREQUENCIA 

Frequência é mais importante que 

Intensidade, escolha a mídia coerente

com seu público, você não precisa estar

em todas.  



Posicionamento



Como quer ser visto pela 

persona;  

Propósito;

Quero ajudar meus clientes à... 

Sou lembrado pela assessoria, 

escritório que? 

Posicionamento



Agradecemos pela Participação!

Acompanhe as nossas redes sociais

@premiercursos

Telefones:

(11) 3509-6478

(11) 2924-7665

Whatsapp

(11) 99391-8844

E-mail

contato@premiercursos.com.br

www.premiercursos.com.br


